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Sirket Bilgileri

Girisim Ozeti: Clotie, dizenli araliklarla kisisel stilistlerimiz tarafindan kisilerin
tarzlarina 6zel kombinlenmis kiyafetleri evlerinde deneme ve begdendiklerini alma
imkani sunar. Kisaca:

"Abonelik bazli online styling hizmeti”

Problem: Clotie'nin ortaya ¢ikti§gi problem bir yandan insanlarin alisveris yaparken
zaman kaybetmesi, fazla Urln arasindan kendilerine uygun Urinleri bulmakta
zorlanmasi, diger yandan ise insanlarin daha glizel giyinme ve bu konuda profesyonel
destek alma ihtiyacidir.

Coziim: Clotie stilistlik hizmeti ile offline ve online alisverisin en sevilen deneyimlerini
birlestirerek kisilerin giyim alisverisi ve daha iyi giyinme konusunda sorunlarini
¢Ozmektedir.

Hedef Pazar: Hedef 2021 yil sonuna kadar Tiirkiye, sonrasinda Avrupa, MENA'dr.

Mevcut Miisteriler: Ocak sonu itibariyle toplam 5000+ 6deyen, 2500+ aktif 6deyen
abone var. 79 farkli ilden, %92 kadin, %8 erkek dagilimda.

Is Modeli: Clotie, farkli marka riin satisina dayal abonelik tabanli is modeline sahiptir.

Gelir Modeli: Clotie iki ayakli, olceklenebilir ve slrdurilebilir bir gelir modeline
sahiptir. ilki kutu basina musteriden alinan 29,99 TL hizmet bedeli, ikincisi ise riin
satislari ile markalardan alinan ortalama %50 ytzdesel komisyondur.

Rakipler: Turkiye'de direkt rakip bulunmuyor, giyim perakende ve e-ticaret markalari
var. Global en bilyiik rakip Stitch Fix, Amerika ve ingiltere’de hizmet veriyor. Avrupa
pazarinda kicuk ve lokal rakipler var. MENA pazari bos.
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Fashions fade, style is eternal!



